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Kuva: Laura Vanzo, Visit Tampere

Yrityksen kasvun 
sparraus: Avaimet 
kansainvälistymiseen
11.10.2024



8.30 Aamukahvi & verkostoitumista

9.00 Business Tampereen kansainvälistymis- ja vienninedistämispalvelut | Mika Kolari, Business 
Tampere

9.15 Yritysten kansainvälisen kilpailukyvyn kehittäminen | Marko Kotonen, Business Finland

9.30 ELY:n kansainvälistymispalvelut | Matti Nykänen, ELY-keskus

9.45 Kauppakamarin kansainvälistymispalvelut | Reetta Heinonkoski, Tampereen kauppakamari

10.00 Finnveran vientikaupan rahoitusratkaisut | Marika Late, Finnvera

10.15 EU-rahoitusinstrumentit kansainvälistymiseen | Jari Ahola, Business Tampere

10.25 Kansainvälistymisen vaiheet ja palvelut menestyksemme tukena – case EPSE | Jouni 
Jääskeläinen, EPSE Oy

10.45 Business Tampereen rahoitusneuvonnan helpdesk | Tuomas Maisala, Maisala.net

10.55 Päätössanat | Noora Vaaraniemi, Business Tampere

11.00 Verkostoitumista

11.30 Tapahtuma päättyy
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Ohjelma
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Business Tampereen kansainvälistymis- ja 
vienninedistämispalvelut
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Mika Kolari | Business Tampere



Yritysten kansainvälisen kilpailukyvyn 
kehittäminen
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Marko Kotonen| Business Finland



ELY:n kansainvälistymispalvelut

7

Matti Nykänen | Ely-keskus



Kauppakamarin kansainvälistymispalvelut
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Reetta Heinonkoski | Tampereen kauppakamari



Tampereen 

kauppakamarin 

kansainvälistymispalvelut



• Neuvonta ja koulutus: Asiantuntevat neuvot vientidokumenteista. 

Kauppakamari myöntää mm. Euroopan unionin yleisiä 

alkuperätodistuksia, vahvistaa kauppalaskuja sekä myöntää ATA Carnet 

dokumentteja väliaikaiseen vientiin (esim. messutarkoituksiin)

• Verkostoituminen: Mahdollisuus liittyä erilaisiin yritysverkostoihin ja 

osallistua kansainvälisiin tapahtumiin sekä matchmaking-tilaisuuksiin.

• Markkinainfot: Kohdennettuja tilaisuuksia potentiaalisista 

kohdemarkkinoista esim. Suurlähettiläsvierailut

• Kansainväliset yhteydet ja kumppanit: Linkityksiä kansainvälisiin 

yhteistyökumppaneihin ja asiantuntijoihin.



Pääyhteistyökumppanina

6.11.2024



Ohjelma 6.11.2024
Business Tampere-sali

8:30 Rekisteröityminen ja aamiainen kansainvälistymisbasaarilla

Avaussanat

9:10 Keynote / Pakotteet Ulkoministeriö

9:30 Kumppanipuheenvuoro Business Tampere / Puolustusvoimien 
Logistiikkalaitos: Ajankohtaista F-35 hankkeesta

10:00 Tauko kansainvälistymisbasaarilla 

10:15 Kumppanipuheenvuoro / EY / Kansainvälinen liikkuvuus 
erityisesti projektiliiketoiminnan näkökulmasta

10:45 Kumppanipuheenvuoro / Asianajotoimisto Merkurius /  
Ajankohtaisia trendejä ulkomaankaupan sopimuksissa

11:15 Kumppanipuheenvuoro / OP Yrityspankki / Mahdollisuuksien 
maailma, yritysten sopeutuminen muutoksiin ja haasteisiin

11:45 Näin me sen teimme / Framery

12:15 Business Tampere verkostoitumislounas

13:15 Kumppanipuheenvuoro / TE Palvelut / Miten kansainvälisen 
osaajan rekrytointi voi lisätä viennin mahdollisuuksia

13:45 Saksalais-Suomalainen kauppakamari / Energiaviennin 
mahdollisuudet

14:15 Kumppanipuheenvuoro / Business Tampere / Saab Finland:  
Sirius Compact – Suunniteltu vientiin

14:45 Tauko kansainvälistymisbasaarilla 

15:15 YK hankinnat - mahdollisuudet Pirkanmaalaisille yrityksille

15:45 Tilaisuus päättyy

Ilmoittaudu mukaan! ->

Team Finland-Sali

12:15 Business Tampere verkostoitumislounas

13:15 Kumppanipuheenvuoro / Finnvera + ELY keskus + Business 

Finland

14:00 Tullin koulutus, tavaran maahantuonti, 

tuontiprosessit

14:45 Tauko kansainvälistymisbasaarilla 

15:15 Ajankohtaiskatsaus - Vientikaupan keskeiset asiakirjat 

15:45 Tilaisuus päättyy



Finnveran vientikaupan rahoitusratkaisut
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Marika Late | Finnvera



Finnveran vientikaupan 
rahoitusratkaisut 

Avaimet kansainvälistymiseen, 
11.10.2024
Marika Late



Pk-yritysten vientiosaamisessa on 
parantamisen varaa
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Mitä rahoitusinstrumentteja olette käyttäneet yksittäisten tai jatkuvien 
vientikauppojen rahoittamiseen tai riskien suojaamiseen?

• Luottovakuutus suojaa yrityksen luotollista myyntiä 
asiakkaan maksukyvyttömyydeltä. Liian harva pk-yritys 
käyttää luottovakuutuksia.

• Venäjän aiheuttaman kriisin seurauksena useat pk-
yritykset kärsivät luottotappioita.

• Monipuoliset rahoitusratkaisut auttavat yritysten 
myyntityötä ulkomailla. Ostajalle on mahdollista järjestää 
maksuaikaa ilman viejän riskiä.

N=530

Lähde: Pk-barometri kevät 2024 – Juuso Heinilän puheenvuoro



Finnveran rooli vientikaupan rahoituksessa

Pk-yrityksen käyttöpääoman rahoitus
• Viejän käyttöpääomarahoitus, FV takaajana + rahoitus pankista

– Yksittäiseen kauppaan liittyvät rahoitustarpeet:
• Valmistusaikainen rahoitustarve, jos maksuehdot takapainoiset

– Jatkuvan kaupan rahoitustarpeet
• Esim. luotollinen tili tai pidempi käyttöpääomarahoitus

– Takausosuus voi olla maksimissaan 80%

Kaupan vakuudet
• Mm. ennakkomaksuntakaus
• Finnveran takaus voi olla maksimissaan 80%

Ostaja riskiltä suojautuminen
• Luottovakuutus
• Remburssi
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Finnvera on Suomen valtion omistama erityisrahoitusyhtiö ja Suomen virallinen vientitakuulaitos 
(ECA)

Ostaja rahoitus
– Lasku
– Remburssi
– Vientiluotto
– Vekselirahoitus

Viejälle Ostajalle



Luottovakuutus vientikaupassa
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1. 100 % ennakolla

2. Ostajalle maksuaikaa myydä

Valmistusaikainen 
rahoitus 

Luottoriski

Diskonttaus

90 pv

Luottovakuutus:

• palvelua tarjoavat Finnvera ja yksityiset 

luottovakuuttajat 

• ostajalle maksuaikaa tyypillisesti enintään 180 päivää

• takuukate tyypillisesti 90%

• mahdollistaa luottokaupan toistuvissa toimituksissa 

jakelijalle (ostajalimiitti)

• voi mahdollistaa maksuajan rahoittamisen pankissa

• yksittäisissä vientikaupoissa mahdollista suojautua 

myös kaupan peruuntumisriskiltä 

(valmistuskustannusten kattaminen)

• Luottoriskitakuu | Finnvera

https://www.finnvera.fi/rahoitus/vientitakuut/luottoriskitakuu


Kaksi ääriesimerkkiä ostajan kassavirroista
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Ratkaisu

• Valmistusaikainen rahoitus pankista Finnveran 
takauksella / Luoton nostoja valm. Ajalla

• Kaupan vakuudet pankista Finnveran 
takauksella

• Vientiluotto tai vekselirahoitus ostajalle

Tavanomaiset maksupostit

Ostajarahoituksen maksupostit

6 kk

3 vuoden luotto, 85 % kph:sta

Valmistusaikainen 
rahoitus 

Rahoitusinstrumentti – Vekseli tai vientiluotto



Vientikaupan rahoituspaja
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Yrityksen avainhenkilöille yrityksen tarpeisiin räätälöity maksuton 
vientikaupan rahoituspaja (VKR).

Pajassa käydään läpi

• Instrumentit 
ulkomaisten ostajien 
rahoitukseen ja 
ostajariskien hallintaan 
sekä viennin 
käyttöpääoman 
rahoitukseen ja 
toimitusvakuuksiin

• Miten pk-yritys voisi 
hyödyntää näitä 
instrumentteja 
vientikaupoissaan?

Tyypillisesti paja on 
ajankohtainen, kun 
yritys on

• suunnittelemassa 
omaa vientikauppojen
riskipolitiikkaansa

• tekemässä 
vientitarjousta uudelle 
asiakkaalle tai uudelle 
markkinalle

Tavoitteena on 

• että pk-yritys saa 
käyttöönsä työkaluja 
vientimyyntinsä 
kehittämiseen

Pk-yrityksen pankin ja/tai luottovakuuttajan 
edustajat ovat tervetulleita pajaan



Syntyy sitä, mitä ei muuten syntyisi

Marika Late
Marika.late@finnv
era.fi
+358 29 460 2810



EU-rahoitusinstrumentit kansainvälistymiseen
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Jari Ahola | Business Tampere



Kansainvälistymisen vaiheet ja palvelut 
menestyksemme tukena – case EPSE
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Jouni Jääskeläinen | EPSE Oy



Business Tampereen rahoitusneuvonnan 
helpdesk
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Tuomas Maisala | Maisala.net



Tuomas Maisala

23 vuotta startup-kentässä

Yli 400 yrityksen sparraajana

Yli 70M€ nostettua rahoitusta

FiBANin jäsen

15 omaa suoraa sijoitusta 

Joukkorahoituksesta kokeiluja

9.10.2024

www.maisala.net
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Mistä 
löytäisin 
rahoitusta?



Rahoituksen Helpdesk lyhyesti

Nopeaa apua rahoitukseen liittyviin kysymyksiin

• Tampereen seudun kasvuhakuisille yrityksille

• Max 2h per yritys (Y-tunnus)

Apua erilaisiin kysymyksiin

• Perustimme startupin, sopisiko Tempo meille?

• Mistä löytäisin ideasta Z kiinnostuneen bisnesenkelin?

• Haemme rahoitusta investointia X varten, mikä on sille paras rahoittaja?

• Tilanteemme muuttui, miten muutamme käynnissä olevaa Business Finlandin TK-projektia?

• Saimme VC:ltä palautetta, että Cap Table ei ole sijoituskelpoinen, mitä voimme tehdä?

• Kassa hidastaa kasvavan liiketoiminnan laajentamista, mistä rahaa? 



Kiitos
Business Tampere Helpdesk:

helpdesk@businesstampere.com

Puhelin/WhatsApp +358 44 766 7000
Varauskalenteri: meetme.maisala.net



Päätössanat
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Noora Vaaraniemi | Business Tampere



Kiitos!



Kysymyksiä?



Tulevia tapahtumia

Tapahtuma 1

Tapahtuma 2

Tapahtuma 3

Kuvat: Visit Tampere, Laura Vanzo
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• Ajasta ja paikasta riippumaton tekoälypohjainen palvelu, joka tuottaa 
kohdistettuja ja tarveperusteisia verkostoitumissuosituksia yrityksesi 
verkostoitumisen edistämiseksi

• Haemme nyt yrityksiä palvelun käyttäjiksi ja tekoälyn hyödyntämisen 
edelläkävijöiksi!

• Verkostoitumisapuria esitellään ja testataan hankkeen loppuseminaarissa 
ma 25.11. klo 13 Finlaysonilla. 

• Verkostoitumisapuri on osa Datasta palveluja yrityksille – kokonaisuutta, 
jossa kehitetään tekoälyn ja datan hyödyntämistä yrityspalveluissa

• Lisätiedot:
jukka.reunavuori@businesstampere.com, 040 637 8702
ville.brusi@tampere.fi, 050 305 2672
anita.virtanen@loihde.com, 045 636 0241

• Ilmoittaudu mukaan tästä: Verkostoitumisapuri yrityksille

Verkostoitumisapuri yrityksille
KASVUEKOSYSTEEMIEN POIKKILEIKKAAVAT KEHITTÄMISEN KÄRJET 2

mailto:jukka.reunavuori@businesstampere.com
mailto:ville.brusi@tampere.fi
mailto:anita.virtanen@loihde.com
https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=a9oD0QdByU2gT_cjxFjQwnkSjg9y5HBKipg5aufpBFpUM0lJVjBZTThSM1Q2UUpXU05GUFYyNkpJQS4u&route=shorturl


Kiitos osallistumisesta!

Esitysmateriaalit julkaistaan Business Tampereen nettisivuilla.
Saat pian linkin sähköpostiisi.

Palautteesi on meille tärkeää. Kerrothan mielipiteesi tapahtumasta!
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