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Kotiliksyt 1/3:
Sisdistd pohdittavaa

ONKO MEILLA TAHTOTILA KOHDATA

MIKA TEKEE TUOTTEESTANI/ . ERILAISET/UUDET HAASTEET?
PALVELUSTANI MIKA ON TARINANI? ¢ NHL/SML

Tarinankerronnan voima

ERILAISEN JA KIINNOSTAVAN? ) *  Olenko tosissani liikkeelld vai “kattomaani”?

Miten erottaudun? Ole luoval

ONKO MEILLA RIITTAVAA OSAAMISTA ONKO MEILLA TOIMINNAN RESURSOINTI
LAAJENTAA TOIMINTAA? KUNNOSSA?

Jos ei, miten hankin osaamista? *  Kun myyntildahtee vetdmaan, tama on tarkea asia!




Kotiliksyt 2/3:
Tiedostettavaa

JURIDIIKKA: MIKA ON MARKKINA

MIKA PATEE, MISSA PATEE, MITEN TOIMIA JA SEN BUSINESSMALLI

Ehka tarkein kysymys
yoymy Revenue model?

IP. : Lisensointi, yhteistyokumppani, eksklusiivisuus
Yrityksen perustaminen yms. - ’

3 : . ; : Customer support?
Tyo/sopimusmallit - pankkikontakti e

) . Tee pohjatyd kunnolla
Viisumit




El SUOMALAISTEN
YDINVAHVUUS
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Kotiliksyt 3/3:
Myyntityon valmistelu

SEITSEMAS TAPAAMINEN
JOHTAA TULOKSEEN

TAPAAMISEN PYYTAMISEN TAITO
— TEE POHJATYO KUNNOLLA

*  Yritys, henkilo, mita tehty
aikaisemmin yms.

JALKIHOITO

Nopeus ja jarjestelmallisyys
Vastapuolen huomioiminen
vs. sisalto

Paatoksia voidaan tehda
nopeasti — ala myohasty!

REPLY PARTY
(Fingersoft)

HINTOJEN ASETTELU

* Suomalaiset usein myyvat
liian halvalla




YHTEENVETO

Ymmarra, mihin olet ryhtymassa.
Yhdysvaltain markkina toimilLef
kustannustasolla. — | |

’ 1\‘_ '

Varaudu investoimaan huomattavastie in- -
aluksi arvioit. . = e |

e

Osaava tyGvoima on kallista — ja kitsastelu rekrytoinneissa
johtaa todennakéisimmin heikkoihin tuloksun

Sama patee juridiikkkaan: palkkaa hyva lakimies ajoissa.

2/6/2026 Stefan Lindstrom - 'TGChﬁOIOgy and
geopolitics



Tarina ja kommunikaatio

ESIINTYMISTAITO

Se on osattava, tai hankittava
joku joka sen hallitsee/taitaa

7

OPI VIRHEISTA,
SAMAA El TEHDA KAHDESTI

* Mutta ala pelkaa virheita,
epdonnistuminen on osa matkaa

KUKAAN EI VALITA MISTA TULET,
MYY SITA MINNE OLET MENOSSA

YHDYSVALLOISSA KUKAAN EI OSTA MITAAN,
PITAA MYYDA!

OLE YLTIOOQPTIMISTI




Sopeudu kulttuuriin.

Yhdysvallat ei ole Sugini, eivitki amerikkalaiset ole suomalas
A

=

Sosiaaliset tad eskiossa: small talk, miellyttavyys ja

Itsevarm vl

Liiallssta vaatin 2 valttaa — vahvuuksien

pitlottaminen e

Rip? 11‘0 ceut



MITA TUOTETTA MYYT?

Ala myy teknologiaa, vaan sit3
miten voit edistaa vastapuolen
liiketoimintaa: yhteinen etu?
Konkretiaa, ei visioita

Mita haluat tapaamisesta ulos?

Itse myyntityo

MITEN LASKUTAT?

kuukausimaksu, kayttajamaksu,
lisenssi?
Tassa myos juridiikka tarkeas!

N AN

INNOVOIKAA MYOS
MYYNNISSA JA
MARKKINOINNISSA

MENNAAN TAYSILLA, El

KOKEILEMAAN



Markkinointi ratkaisee.

Pitchisi on oltava veitsenterava —
huomion herattiminen
ensimmaisten 30 sekunnin aikana
on kriittista.

Animal spirits heritettava

Amerikkalaisille aika on rahaa, joten
arvolupauksen on oltava selkea,
vakuuttava ja mahdoton ohittaa.
Laadukkaat markkinointimateriaalit
ovat valttamattomia



Toer: 1:1 pal]on atkaa patkan
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« Kiihdyttamot (accelerators)
— Niche tarkea YC, Techstars tai Angelpad tms

« Soft Landing -ohjelmat

— Maksulliset ohjelmat, joskus alueelliset

« Corporate VCs

— Verizon Ventures, Salesforce Ventures.

e Inkubaattorit

— saman katon alle on laitettu kasa startuppeja, joita
yhdistaa jokin asia, esim LACI

* Konsultit/Mentorit

— On hyvia, ja vahemman hyvia
« Tapahtumat

— On hyvia, ja vahemman hyvia
* Yhteistoimintatahot

—  Greater Houston Partnership — usein ilmaisia

 Suomesta kasin toimivat ohjelmat
— Erilaisia, eri tasoisia




Pyyda apua!

. Muut suomalaiset

*  Pohjoismaalaiset
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Quiz time







Vahvat kumppanit ja hankintaketjut

Monen teollisuuden leikkauspiste



Ei tuloveroa
Access to talent = Yliopistot
Hintataso

Tyolainsaadanto
Regulaatio/sdintely

Ease of making busi
Fintechge=3 uuttapa
Southern Hospit




Avaruus

Energia
Medtech

Satamat
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Finland 1n an unique position

4/11/2020 Stefan Eindstrom - Technology and Society
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Defense

Dual Use

Resilience
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