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Hyvä tarjous?



Millainen on hyvä tarjous?

• Saat kaupan / tilauksen
• Eli on parempi kuin kilpailijoilla
• Vastaa asiakkaan tarpeeseen
• Pystyt toimittamaan mitä lupaat
• Tyydyttää asiakkaan tarpeen
• Pystyt ylittämään odotukset, tulee lisätilauksia
• Tiedät tekeväsi voittoa
• Nautit toimituksesta



Hyvä rahoitushakemus?



Millainen on hyvä rahoitushakemus?

• Saat hakemasi rahoituksen
• Eli on parempi kuin muilla rahanhakijoilla
• Vastaa rahoittajan tarpeeseen
• Pystyt toimittamaan mitä lupaat
• Tyydyttää rahoittajan tarpeen
• Pystyt ylittämään odotukset, tulee lisärahoitusta
• Tiedät vaurastuvasi rahoituksen ansiosta
• Nautit toimituksesta



Hyvä EIC-hakemus?



EIC Accelerator

• Disrupriivisille deep tech -yrityksille (TRL 6-8)
• 0-2,5 M€ grant markkinavalmiuden (TRL9) viimeistelyyn
• 0,5-10 M€ pääomasijoitus gtm- ja kasvuvaiheen rahoitukseen
• Kehyksenä 10 miljardin euron deep tech VC -rahasto, EIC Fund
• Budjetti 2025: 634 M€

• Hakuprosessissa läpäistävä 4 porttia:
• Lyhyt hakemus: 12 sivua + pitch deck + 3min video
• Pitkä hakemus: 30 sivua + rahoitusprojektiot + FTO-analyysi yms. liitteitä
• Jury-haastattelu: pitch 10min, Q&A 35min (5-hengen paneeli + EIC Fund)
• Due Diligence: EIB-tiimi varmistaa ettei ole annettu “väärää todistusta”



Millainen on hyvä EIC-hakemus?

• Suomalainen
• Evidence-based, ei pelkkiä superlatiiveja ja suuria puheita
• Teknologia toimii, ratkoo ongelman, on suojattu ja disruptiivinen
• Markkina huolellisesti määritelty, optimiasiakkaaseen asti
• GtM-strategia kirkas, PMF todennettu ja projektiot perusteltuja
• Tiimi synerginen, energinen ja motivoitunut (CAP table kunnossa)
• Yksityiset VC:t kiinnostuneita, mielellään joitain jo mukana 
• Parantaa EU:n kilpailukykyä, ja mielellään ”omavaraisuutta”



Yhteenveto

• On tärkeä tietää mitä asiakas tahtoo ja tarvitsee
• Ja tarvittaessa auttaa asiakasta ymmärtämään ero näiden välillä
• Ja toimittaa vain sellaista jonka osaa ja joka tuottaa voittoa
• On yhtä tärkeä tietää mitä rahoittaja tahtoo ja tarvitsee
• Mutta myös ymmärtää, että tähän sinä et voi vaikuttaa
• Siksi on kaikista tärkeintä tietää mitä sinun tiimisi tarvitsee
• Ja hakea vain sellaista rahoitusta, joka täyttää sinun tarpeesi
• Vain siten rahoitushakemus kannattaa ja johtaa vaurastumiseen



Hyviä hakemuksia kaikille!


	Dia 1: Hyvä rahoitushakemus
	Dia 2: Hyvä tarjous?
	Dia 3: Millainen on hyvä tarjous?
	Dia 4: Hyvä rahoitushakemus?
	Dia 5: Millainen on hyvä rahoitushakemus?
	Dia 6: Hyvä EIC-hakemus?
	Dia 7: EIC Accelerator
	Dia 8: Millainen on hyvä EIC-hakemus?
	Dia 9: Yhteenveto
	Dia 10: Hyviä hakemuksia kaikille!

