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Miksi:
• UM ja BF tekevät osittain saman tyyppisiä aktiviteetteja 

yrityksien viennin edistämiseksi
• Muutoksella haetaan synergiaetuja jotka johtavat 

parempaan palveluun suomalaisten yritysten näkökulmasta

Mitä tehdään:
• On tehty poliittinen päätös siirtää Business Finlandin 

ulkomaanverkosto ulkoministeriön alle. UM on päättänyt, 
että ulkomaanverkosto integroidaan suoraan UM:n 
organisaatioon.

• Muutoksen yksityiskohtia valmistellaan ja prosessi on 
kesken.

• Vuoden 2025 ajan muutos ei näy asiakkaalle yhteystietojen 
tai BF:n palveluiden muuttumisena.

• Tavoitteena säilyttää hyvä asiakaskokemus ja sujuva Team 
Finland - palvelupolku jatkossakin.

• Viestimme asiakkaille, kun asia etenee.

Muutokset



BF myöntövaltuudet 2020-2028



PALVELUMME SUOMESSA

RAHOITUS

1. Tutkimus, tuotekehitys ja 
pilotointi 

2. Liiketoiminnan kehitys ja 
kansainvälistymisen valmistelu 

3. Neuvonta kansainvälisistä 
rahoitusmahdollisuuksista / 
kansainvälisten rahoittajien 
etsiminen yrityksille

OHJELMAT
1. Räätälöityjä palvelukokonaisuuksia 

tietyn teeman ympäriltä 

2. Vertaisoppimista ja yhteisvoimaa 
verkostoista

WORK IN FINLAND
1. Kansainvälisen rekrytoinnin

neuvonta

2. Rahoitus

3. Työpaikkailmoitusportaali

VIENTI JA 
KANSAINVÄLISTYMINEN
1. Neuvonta

2. Markkinoiden mahdollisuudet

3. Markkina-analyysit

4. Liiketoimintakontaktit

5. Yritysryhmävierailut

6. Rahoitus

EKOSYSTEEMIT
1. Veturiyritysten haastekilpailut

2. Kumppanuusrahoitus vetureiden 
aihealueille

3. Kasvumoottorit

VISIT FINLAND
1. Julkaisuja ja tilastoja

2. Valmennusta matkailutuotteiden 
kehittämiseen

3. Kestävän matkailun 
kehittämispolku

4. Vapaa-ajan matkailijoiden 
segmentointimalli
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Ohjelmat



Muut palvelut





EXHIBITION

EXPLORERMARKET 
EXPLORER

BUSINESS FINLANDILTA RAHOITUSTA YRITYKSILLE KANSAINVÄLISEN KASVUN ERI 
VAIHEISIIN

TEMPO

Alle 5v
pienille

 yrityksille 
valmistaudu 
kasvamaan 

vienti-
markkinoille

Pohjusta 
T&K

Avustus 50% 
max. 20000€

Avustus 
75% 

max. 60000€

Yli 5v

Pk/midcap 
yrityksille

Hanki tietoa 
uudesta kv-

markkinasta 
ostopalveluilla

Pk/midcap-
yritysten 

ryhmä (min 4 
kansainvälisille

b-to-b  

messuille
Avustus 
50 %

max.10000€ 
per yritys

T&K

(tutkimus,kehitys 
ja pilotointi)

Kehitä palvelua, 
tuotetta, 
prosessia, 

liiketoimintamallia
Todenna 
tuotteesi 
toimivuus

Laina 50% / 70%
tai

Avustus 50% (pk)
40% (suuryritys)

NIY
(alle 5v. nopean 

kasvun 
startupit)

Skaalaa 
globaalisti.

Kehitä
 strategiaa, 

tiimiä, 
bisnesmallia 
kokonais-
valtaisesti.

Avustus 75% 
3 jaksossa

Max 1 MEur

TALENT

De minimis 
rahoitusta

Pk/midcap
yrityksille

Avustus 50% 
Min.20000

max.50000 €

Paranna 
henkilöstösi 

KV-
kyvykkyyksiä

© Business Finland
De minimistä ei voi myöntää maatalouden alkutuotantoon, kalastukseen ja vesiviljelyyn. DM -asetus kieltää myös vientituen ja 
jakeluverkon perustamisen tukemisen. Yrityksen/konsernin de minimiskiintiö on max. 300.000 EUR kolmen vuoden ajalta.

Perus vaatimukset
1.suomalainen Y-tunnus ja todellista yritystoimintaa Suomessa
2.riittävät omat rahalliset resurssit kansainvälistymiseen
3.monipuolinen osaaminen ja tiimi
4.halu kasvaa kansainvälisillä markkinoilla
5.kilpailuetu kansainvälisillä markkinoilla

Perus
vaatimukset

TALENT-HAKU 
ON SULJETTU
TOISTAISEKSI

DTA
(alle 5v. Deep 

tech)

Skaalaa 
globaalisti.

Kehitä
 strategiaa, 

tiimiä,IP 
strategiaa ja 
bisnesmallia 
kokonais-
valtaisesti.



▪ https://www.businessfinland.fi/suomalaisi
lle-asiakkaille/tule-asiakkaaksi
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• Asiakkaat saavat suosituksia TF 
palveluista

• Asiakkaat voivat varata palaveriajan BF 
asiantuntijan kanssa

• Auttaa meitä asiantuntijoita 
ymmärtämään asiakkaita paremmin

My Business 
Finland



COMPLEMENTARY FUNDING MODEL

▪ Enables Finnish companies to (further) develop innovative, 
competitive and sustainable solutions together with local 
partners in emerging and developing markets

▪ Complements R&D projects by Business Finland with top-up de 
minimis grants up to 75% and 300 000 EUR by Finnpartnership
that can be used for work such as

▪ Identification of innovation partners, customers and product-market-
fit in developing markets

▪ (Further) research, development and innovation activities as well as 
piloting or demonstrations with local partners 

▪ Market research, feasibility studies and impact assessments 

▪ Requires the top-up innovation funding project by 
Finnpartnership to be robustly linked to an ongoing, a newly 
approved or a within five years ended R&D project funded by 
Business Finland – that does not have to focus on developing 
markets

▪ Requires that the innovative solutions developed have potential 
to bring about positive development impacts in line with the 
Sustainable Development Goals

DEVELOPING MARKETS 
PLATFORM

We help Finnish companies and their partners develop innovative and 
competitive business for sustainable opportunities in developing markets

We are a joint endeavor of Business Finland and the Ministry for Foreign 
Affairs of Finland

FIND OUT MORE – Complementary Funding Model / Developing Markets Platform / Finnpartnership Inovation Funding / OECD Country List / Sustainable Development Goals

https://www.businessfinland.fi/493230/globalassets/finnish-customers/02-build-your-network/developing-markets/devplat-funding-model-march-2025.pdf
https://www.businessfinland.fi/en/for-finnish-customers/services/programs/developing-markets-platform
https://finnpartnership.fi/en/financial-grant/what-kinds-of-projects-are-eligible-for-financial-grant/innovation-funding/
https://www.oecd.org/en/topics/sub-issues/oda-eligibility-and-conditions/dac-list-of-oda-recipients.html
https://sdgs.un.org/goals


How to do business with the United 
Nations (UN)

▪ The United Nations (UN) procures products and 
services worth USD 25-30 billion annually.

▪ The UN is a network of over 100 organizations, 
agencies, programs, and funds.

▪ Procurement processes are conducted through 
open bids on the procurement portal, United 
Nations Global Marketplace (UNGM).

▪ Companies interested in selling to the UN can 
receive individual sparring, attend procurement 
seminars, workshops, and access information 
provided by Business Finland.

▪ Join us at the Nordic UN Procurement 
Seminar on June 10-11 in UN City, Copenhagen.

▪ Learn more on the ”How to do business with the 
UN” webpage launched by Business Finland.

https://www.businessfinland.fi/en/for-finnish-customers/services/programs/un-collaboration#stored
https://www.businessfinland.fi/en/for-finnish-customers/services/programs/un-collaboration#stored


Suosituksia
• Tarkasta BF ohjelmat ja liity niihin jotka voisivat tukea liiketoimintaasi
• Seuraa BF / TF toimijoiden kalentereita / aktiviteetteja, muistutus tähän liittyen 

kalenteriisi
• Seuraa Market Opportunities WWW sivuja systemaattisesti (muistutus 

kalenteriin): https://www.marketopportunities.fi/.
• Tarkasta josko Veturiyritykset voisivat tuoda lisäarvoa yrityksellesi
• Mikäli haet rahoitusta ja kyseessä on muu kuin esim. Explorer työkalu, niin 

keskustele asiantuntijan kanssa ennen hakemuksen lähettämistä
• Asiantuntijan voi löytää esim. My Business Finland sivujen kautta

• Mikäli olet kiinnostunut uusista markkinoista, tarkasta josko siellä olisi TF 
organisaatiota.  Jos on, niin tutustuthan heihin / varmistathan, että he tuntevat 
yrityksesi prosessin alussa



Kiitos!
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